Netia przejmuje Tele2 Polska
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Znaczace przejecie konsolidacyjne

Netia staje sie najwazniejszym konkurentem TP, znacznie wyprzedzajac
pozostatych alternatywnych operatoréw. Absolutny lider w ustugach
szerokopasmowych (ponad 300 tys. klientow) i stacjonarnych ustugach
gtosowych (ponad 1,2 min klientéw)

Wzrost przychodow o ponad 40% przy pozytywnej przyrostowej EBITDA

Znaczny potencjat dosprzedazy ustug szerokopasmowych, ustug
dodanych i kontentowych

2,8 x EBITDA prognozowana na 2008 rok (zaktadajgc zaptate 100%
ceny dodatkowej)

156 zt (46 euro) za klienta — porownywalna z catkowitym kosztem
pozyskania nowego klienta
20 min PLN oszczednosci rocznie na kosztach sieci

10 miIn PLN oszczednosci rocznie na budzetach promocyjnych
(zakonczenie promociji ustug pod markag Tele?2)

Do 10 proc. nowych klientow przeniesionych na tgcza wlasne Netii
— zwiekszone marze

Oszczednosci wynikajgce z efektow skali: nizsze koszty outsourcingu,
przejecie pracownikow, optymalizacja kosztow obstugi IT i sprzedazy
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= Cena zakupu ustala wartos¢ firmy (EV) na poziomie 29,1 min euro (98,0 min zi)

= Po uwzglednieniu docelowego stanu srodkow pienieznych netto w kwocie 2,3 min
euro (7,7 min z}) cena zakupu wynosi 31,4 min euro (105,8 min zt)

Istotne dane = W zaleznosci o wynikéw operacyjnych osigganych w okresie 12 miesiecy po
finansowe zamknieciu transakcji, cena zakupu moze wzrosngc¢ o kolejne 4,8 min euro (16,2 min
zh

= Netia dodaje wraz z akwizycjg 100 min zt (29,7 min euro) do srodkow dostepnych w
liniach kredytowych i bedzie posiadac srodki na petne sfinansowanie strategii

Szczegoty dotycz ace transakcji

= Finalizacja transakcji zalezy od:
= Pozytywnej opinii ze strony UOKIK

= Zgody Zgromadzenia Akcjonariuszy Netii dotyczacej czesci warunkéw
finansowania przez Rabobank

= Braku powaznych niekorzystnych zmian warunkéw rynkowych

Zalozenia = Dodatkowe umowy obejmujg kwestie migracji, Swiadczenia ustug, fakturowania i SLA
I W szczegolnosci zapewniaja:
umowy . o L
= Pelne wsparcie firm Tele2 Sverige i Tele2 Polska procesow migracji przez
okres do 12 miesiecy

= Pelne wykorzystanie systemu billingowego Tele2 z mozliwoscig rozszerzenia
na obecnych klientow Netii

= Sfinalizowanie transakcji spodziewane jest w l1I/IV kw. 2008, a procesy integracyjne
nie powinny trwac diuzej 12 miesiecy
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Potencjalny wptyw transakcji na zato  zenia
strategiczne Netii na 2008 rok

netia

Skorygowana

Cele Netii na 2008 i wp tyw przej ecia Tele2 Prognoza na 2008 %ogggéifroforma
Klienci ustug szerokopasmowych > 400.000 > 400.000
Klienci ustug gtosowych  (wtasna sie é + WLR) > 580.000 > 1.000.000
Przychody (min PLN) > 950,0 > 1.050,0
EBITDA (min PLN) 125,0 125,0
Naktady inwestycyjne (bez przej €€) (min PLN) 280,0 280,0
Naktady inwestycyjne na przej ecia spotek 40.0 40.0

etnernetowych (min PLN)

*) Przy zatozeniu, Ze finalizacja transakcji nastgpi do konca Il kwartatu 2008.




Tele2 w Polsce - wybrane dane finansowe
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Elementy planu migracji

IV kw. 2008 | kw. 2009 Il kw. 2009 [l kw. 2009
Faza 1: szybkie Faza 2 Faza 3 Faza 4
efekty synergii

Natychmiastowe - Dalsze  Ukonczenie Dalsze
zwigkszenie zwigkszanie rozwigzan zmniejszanie
produktywnosci produktywnosci technicznych kosztow
Unifikacja kosztéw * Pierwsze stuzacych pozyskania
pozyskania oszczednosci w potgczonej bazie klientow (SAC)
klientow budzecie klientow Zwigkszenie
| obliczenie promocyjnym Osiggniecie liczby klientow
przewidywanych « Zakonczenie poziomu kontraktow korzystajacych
0Sszczednosci szczegbtowej terminowych dla z double play
Zmniejszenie analizy klientow T2 na WLR
odtaczen klientéw ARPU/Churn dla porownywalnego do
(churn) kontraktow Netil _
Nawigzanie terminowych Zakonczenie

i klientéw Tele2 migracji do systemu
pierwszego e
kontaktu ze billingowego dla
wszystkimi wszystkich klientow
klientami w ciggu 12 miesiecy

od finalizacji umowy

netl?:?




Efekty synergii po transakcji n etn>‘3

Sie¢ i IT —roczne oszcz ednosci do 20 min PLN
¢ Usuniecie podwdjnych punktéw styku z TP
*  Optymalizacja sieci — eliminacja tgcz dzierzawionych we wszystkich
mozliwych przypadkach i przekierowanie ruchu do sieci szkieletowej Neti

Reklama i promocja — roczne oszcz ednosci do 10 min PLN

o Zakupy mediow na potrzeby kampanii — przewidywane oszczednosci do
10% wszystkich wydatkow

«  Zwiekszona efektywnos¢— potgczone budzety promocyjne bedg zmniejszone
0 12% w poréwnaniu do samodzielnych budzetow

Inne synergie
*  Korzys¢ skali w obstudze klienta, sprzedazy i administracji

*  Wykwalifikowany zespot Tele2 zasili Netie wspierajac dalszg realizacje
strategii wzrostu na rynku ustug szerokopasmowych




Perspektywa srednioterminowa

netl>a

* 1 min klientéw ustug szerokopasmowych do 2010 roku
* 1,5 min klientow ustug gtosowych do 2010 roku

e Wzrost przychodow w przedziale 15%-20% z powi ekszonegj
skokowo 0 40% po akwizycji bazy

 Marza EBITDA powy zej 20% w dtugim okresie
* Pozytywny EBIT w 2010 i zysk netto w 2011 roku

* Pelne finansowanie do momentu osi  ggniecia dodatnich
przeptywow srodkéw pieni eznych w 2010




